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Problém
|\Jaké jsou tFi hlavni problémy mych zdkazniki?

ReSeni
Které viastnosti produktu nebo poskytované
sluzby resi problémy zdkazniki?

Existujici alternativy
\Jak zdkaznici aktudlné Fesi své problémy?

Kli¢ové ukazatele

Co pro mé znamend uspéch a jak ho zmérim?
Co nejvice vede/prispivd k trzbdm (pocet
objedndvek, novych prodejii vs. opakovanych
ndkupd, fanouskd apod.)?

Jedineénost FeSeni

V ¢em spociva jedinecnost a hodnota mého
Feseni pro zdkaznika? Cim se odlisujeme?

Neférova vyhoda

Co z mé nabidky nebo reseni nemuze nikdo
snadno zkopirovat nebo koupit? Je to databdze
kontaktd, lokalita, know-how nebo tfeba
obchodni partnerstvi?

Snadné vysvétleni
|Jakd je vize (myslenka) mého FeSeni na obecné
arovni?

Prodejni cesty

Jak se nejlépe dostanu ke svym zdkaznikim?
A jak probihd komunikace s nimi?

Zakaznické segmenty

Kdo jsou moji uZivatelé a zdkaznici?

Prvni vlastovky

S kym muzu zacit nejdrive nebo nejsndze?

Struktura naklada

|Jaké jsou moje fixni a variabilni ndklady? Nabizim motivacni bonusy? Pocitdm ndklady na reklamni kampané?

Segmenty v této poloviné Sablony se vztahuji k produktu.

Zdroje piijmu

|Jak vypadd moje cenovd nabidka? Co vse ji tvofi? Mdm prijmy z provize nebo prondjmu? Pocitdm se ztratami?

Segmenty v této poloviné Sablony se vztahuji k trhu.




